DE ROOLJ

Makelaars Vastgoed

Paterastraat 16
6852 SJ Huissen

Prijs vanaf € 450.000,00,- k.k.

“In de leukste straat van de Loovelden, tegenover een speeltuintje (bereikbaar zonder oversteken)
is gelegen deze energiezuinige (A), sfeervolle en moderne (groot type) woning”
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Omschrijving

In de leukste straat van de Loovelden, tegenover een speeltuintje (bereikbaar zonder oversteken) is
gelegen deze energiezuinige (A), sfeervolle en moderne (groot type) woning. De woning beschikt
over een open keuken, moderne badkamer en een ruime overkapping in de achtertuin. De tuin is
royaal en eveneens goed bereikbaar via een achterom.

De wijk wordt omringd door groen en biedt veel (speel)ruimte voor opgroeiende kinderen.
Sportfaciliteiten, winkels, kinderopvang, scholen en een medisch centrum zijn op wandelafstand.
Wandel- en fietsliefhebbers kunnen zich in de omgeving uitstekend vermaken; Huissen ligt aan de
Rijn en ook bossen en een uitgestrekt landelijk gebied zijn binnen handbereik. Via de uitvalswegen
rijd je in korte tijd naar o.a. Nijmegen en Arnhem.

De indeling luidt als volgt:

Begane grond:

Entree met toilet en meterkast, woonkamer (voorzien van vloerverwarming) met openslaande deuren
aan de achterzijde. De veranda is een verlenging van de leefruimte. De ruimte is open en licht. De
keuken is gelegen aan de voorzijde.Tijdens het koken is er contact met de woonkamer en zicht op de
straat, het speeltuintje en de groenstrook.

Eerste verdieping:
Overloop, 3 slaapkamers en de moderne badkamer welke is voorzien van een ligbad, douche, toilet
en wastafel.

Zolder:
Middels de vaste trap is de zolder bereikbaar. Deze bestaat thans uit 1 ruime, zeer royale ruimte.
Deze is eenvoudig op te splitsen. Verder bevindt zich hier de wasruimte.

Bijzonderheden:

- energielabel A;

- bouwjaar 2017;

- 8 zonnepanelen op het dak;

- tuin op het noordwesten;

- volledig geisoleerd;

- cv ketel in 2022 onderhouden;

- leuke ligging;

- berging met achterom aan de achterzijde.
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Kenmerken
Soort Woonhuis
Type Tussenwoning
Soort bouw Bestaande bouw
Bouwjaar 2017
Huidig gebruik Woonruimte

Aantal kamers
Inhoud
Perceeloppervlakte
Woonoppervlakte

5 (waarvan 4 slaapkamers)
508 m?
167 m?
140 m?

Ligging
Bijzonderheden

Isolatie

Verwarming en warm
water

Garage/parkeerplaats
Schuur / berging

Aan een rustige weg in een kindvriendelijke woonwijk

- energielabel A;

- bouwjaar 2017;

- 8 zonnepanelen op het dak;

- tuin op het noordwesten;

- volledig geisoleerd;

- cv ketel in 2022 onderhouden;

- leuke ligging;

- berging met achterom aan de achterzijde

De woning is volledig geisoleerd
Door middel van C.V. ketel en vloerverwarming.

Geen garage maar er wel ruimte in de straat om openbaar te parkeren

Vrijstaande houten berging

Tuin

Tuin diepte/lengte
Tuin breedte
Kwaliteit

Voor- en achtertuin
15 meter
5 meter

De hoofdtuin is de achtertuin welke een oppervlakte heeft van 75 m?
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Locatie
Adres Paterastraat 16
Postcode / plaats 6852 SJ HUISSEN
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Foto's

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl



http://www.derooijmakelaars.nl/

DE ROOIJ

Makelaars Vastgoed

i "U}H}\Nlllu

il
i I
i ‘}“

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl



http://www.derooijmakelaars.nl/

DE ROOIJ

Makelaars Vastgoed

(D
~ 1

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl



http://www.derooijmakelaars.nl/

Foto's

-

DE ROOLJ

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl



http://www.derooijmakelaars.nl/

DE ROOIJ

Makelaars Vastgoed

Plattegronden

4.90 m

Overkapping 3.20m

5.04m

Woonkamer

Z0om H:263m

10.98 m

3.85m ; Keuken

217 m 2.90m

5.16m

De plattegronden zijn voor promotionele doeleinden en ter indicatie.
Aan de plattegronden kunnen geen rechten worden ontleend.
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5.16 m

2.09m

Slaapkamer
3.81m

3.03m

2.68 m

294m—m

Slaapkamer
H:2.62m

Slaapkamer

270 m

2.33m

De plattegronden zijn voor promotionele doeleinden en ter indicatie.
Aan de plattegronden kunnen geen rechten worden ontleend.

496 m

479 m

9.85m
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Plattegronden

5.16 m

<1.50m
Slaapkamer
| Wasruimte
' <1.50m

2.55m 256m——m>

De plattegronden zijn voor promotionele doeleinden en ter indicatie.
Aan de plattegronden kunnen geen rechten worden ontleend.

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl



http://www.derooijmakelaars.nl/

DE ROOIJ

Makelaars Vastgoed

Plattegronden

Schuur 3.10 m

De plattegronden zijn voor promotionele doeleinden en ter indicatie.
Aan de plattegronden kunnen geen rechten worden ontleend.
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Kadaster
Adres Paterastraat 16
Postcode / plaats 6852 SJ HUISSEN
Gemeente LINGEWAARD
Sectie / Perceel G 2509
Oppervlakte 167 m?
Soort Volle eigendom
Kadastrale kaart Lhw referentie: —

Deas laart Iz noorogaricht Schaal 1: 300
P ottt kadaster
= m Kadastrale gemeente  Huissen

s

Sectie G
i ———— Perces! 2500
Adminizbatews kadactak pes s
Sabouwing
Ao Ot UGl KNG geer BETOUATEIS MRlEn WENen Crssend.
Vinor e SarELIend LITekea, peleveT O 1S auguets 2003 Do NG voor het kanamier 6N 06 Cpantars NegEsers bahoutt sich os. ntaleousie
D% Desaanda van het kadasier en de openare reglsies SgENdCMIIRCTen VDO, wWaanondsr het awnsurtect on het databankemect.
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Lijst van Zaken

Woning

Interieur
Verlichting, te weten:
— Inbouwspots/dimmers

— Opbouwspots/armaturen/lampen/dimmers
— Losse (hang)lampen

Raamdecoratie/zonwering binnen, te weten:
— Gordijnrails

— Gordijnen

— Overgordijnen

— Vitrages

— Rolgordijnen

— Lamellen

— Jaloezieén

— (Losse) horren/rolhorren

Vloerdecoratie, te weten:
—  Vloerbedekking

— Parketvloer

— Houten vloer(delen)

— Laminaat

— Plavuizen

— Marmoleum
(Voorzet) openhaard met toebehoren
Allesbrander
Houtkachel
(Gas)kachels
Designradiator(en)
Radiatorafwerking

Overige, te weten:
— Spiegelwanden
— Schilderij ophangsysteem

Keuken
Keukenblok (met bovenkasten)

Keuken (inbouw)apparatuur, te weten:
— Kookplaat

— (Gas) fornuis

—  Afzuigkap

— Magnetron

— Oven

— Combi-oven/combimagnetron

Blijft
achter

Oooao

Ooooooooaod

X O0OKX

X O

Oooo0oooan.

oo

X

OX XXX O

Gaat
mee

Oooao

X O 00O

OoooOoooooooaoan Oooano

oo

O

Oo0oooao

Kan worden
overgenomen

X X O

X O0O0O0OKX

OoooOoooooooaoan Oooagd

oo

O

Oo0oooao

www.derooijmakelaars.nl 026-3537660 woningen@derooijmakelaars.nl

N.v.t.

OO0 K

XX O

X XX OO

X O XX O

XX KXKXKXKO

X X

O

O000X

X



http://www.derooijmakelaars.nl/

DE ROOIJ

Makelaars Vastgoed

— Koelkast

—  Vriezer

— Koel-vriescombinatie
— Vaatwasser

— Quooker

— Koffiezetapparaat

Sanitair/sauna
Toilet met de volgende toebehoren:
— Toilet

— Toiletrolhouder
— Toiletborstel(houder)
— Fontein
Badkamer met de volgende toebehoren:
— Ligbad
— Jacuzzi/whirlpool
— Douche (cabine/scherm)
— Stoomdouche (cabine)
— Wastafel
— Wastafelmeubel
— Planchet
— Toiletkast
— Toilet
— Toiletrolhouder
— Toiletborstel(houder)
— Douchekop enz

Exterieur/Installaties/Veiligheid/Energiebesparing
Schotel/antenne

Brievenbus

Kluis

(Voordeur)bel

Alarminstallatie

(Veiligheids)sloten en overige inbraakpreventie
Rookmelders

(Klok)thermostaat

Airconditioning

Warmwatervoorziening, te weten:
— CV-installatie

— Baoiler

— Geiser
Screens
Rolluiken
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Blijft Gaat Kan worden

achter mee overgenomen  N.v.t.

Zonwering buiten O O O
Telefoonaansluiting/internetaansluiting O O O
Veiligheidsschakelaar wasautomaat O O O
Waterslot wasautomaat O O O
Zonnepanelen O O O
Oplaadpunt elektrische auto O O O
Tuin
Inrichting
Tuinaanleg/bestrating O O O
Beplanting O a
Verlichting/installaties
Buitenverlichting O O |
Tijd- of schemerschakelaar/bewegingsmelder O O O
Bebouwing
Tuinhuis/buitenberging O O O
Kasten/werkbank in tuinhuis/berging O O O
(Broei)kas O O O
Overkapping O O (I
Overig
Overige tuin, te weten:

- (Sienhek O O O

— Vlaggenmast(houder) O O O
Overig
Zijn er zaken die geen eigendom zijn van verkoper omdat er Ja Nee Gaat Moet worden
sprake is van een leasecontract of huurcontract. Zo ja, neemt mee overgenomen
verkoper de zaak mee of wordt het betreffende contract
overgenomen?
cv O [ (Il
Boiler O O O
Zonnepanelen O O (Il
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Omgeving

Huissen is een stad en voormalige gemeente in de gemeente Lingewaard. De plaats heeft
19.570 inwoners (2021),waarmee het de grootste kern van de gemeente Lingewaard is.
Huissen verkreeg op zijn laatst stadsrechten in het jaar 1314. Het wapendier en symbool van
Huissen is een zwaan. De zwaan is afgebeeld op het wapen en de vlag van de stad.

De eerste vermelding van de naam Huissen is gevonden
in 814 als Hosenhym. De naam is daarna geévolueerd
via 0.a. Heuschenheim, Heuschen, Huessen tot
Huissen. In geschreven teksten zijn verschillende
varianten opgenomen.

Huissen wordt uitgesproken als Huussen. De lange uu
werd vroeger in het Nederlands, tot aan de spelling-
Siegenbeek, geschreven als ui, ue of uy. In het geval
van Huissen werd in het verleden ook wel de spelling

(sotad iz
Huessen en Huyssen gehanteerd. De i komt inmiddels WWS ﬁ%&.

niet meer voor als verlengingsteken. Omdat de
schrijfwijze van eigennamen, waaronder plaatsnamen,
vaak behoudend zijn, is de oude spelling vaak
gehandhaafd, zoals in het geval van Huissen.[3] De
uitspraak Huussen is dus geen dialect.

Groot Velp A ;7"
Klimmendaal
Lathum
peel \uss.Arnhem
= N2z
PRESIKHAAF  A12 ]
N325
N225
INDUSTRIETERREIN Q
ARNHEM ZUID v
KRONENBURG
N325
[ A325 ] s g .
DE LAAR Duiven
RIJKERSWOERD * % Ganzenpoel
& 4 DUIVEN -
3 Lee ZUID-0OST
Huissen
L Groesser
o e o0
, %
st EEF.‘{'E_FE‘EH
aam | Stadsregio Angeren :
Arnhem 9 pete® oqd.e
Nijmegen S 2
(A5 Nes | Ngze
vy Linge N83g
[A15]
Bemmel Doornenburg

Ng3g F

Haalderen
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Tien meest gestelde vragen

De 10 meest gestelde vragen

Vanaf het moment dat uw interesse gewekt wordt in een woning tot het moment waarop u het contract
van uw nieuwe huis tekent, loopt u tegen allerlei vragen aan. Niet zo vreemd, want een huis kopen doet u
niet elke dag. Een makelaar van de NVM doet dat wel, daarom kunnen we u op de meeste vragen snel een
goed antwoord geven. Hieronder beantwoorden we de 10 meest gestelde vragen zodat u weet waar u
staat wanneer u op zoek gaat naar dat huis van uw dromen.

1. Wanneer ben ik in onderhandeling?

U bent pas in onderhandeling als de verkopende partij reageert op uw bod door een tegenbod te doen. U
bent echter nog niet in onderhandeling als de verkopende makelaar aangeeft dat hij uw bod met de
verkoper zal bespreken.

2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod onderhandeld wordt?

Ja, dat mag. Een onderhandeling hoeft namelijk nog niet tot een verkoop te leiden. Bovendien kan het
zijn dat de verkoper graag wil weten of er meer belangstelling is. Overigens mag ook met meer dan één
gegadigde tegelijk worden onderhandeld. Een NVM-makelaar moet dit wel duidelijk melden.

Vaak zal de verkopende NVM-makelaar aan belangstellenden vertellen dat een pand, zoals dat heet,
‘onder bod’ is. Als belangstellende mag u dan wel een bod uitbrengen, maar de makelaar mag dan pas
met u in onderhandeling treden als de onderhandeling met de eerste geinteresseerde beeindigd is. De
NVM-makelaar doet geen mededelingen over de hoogte van biedingen. Dit zou namelijk overbieden
kunnen uitlokken.

3. Wanneer ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning dan aan mij verkopen?

Nee. De Hoge Raad heeft bepaald dat de vraagprijs moet worden gezien als een uitnodiging tot het doen
van een bod. Ook als u de vraagprijs biedt, kan de verkoper dus nog beslissen of hij uw bod aanvaardt of
niet, of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat doen.

4. Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling verhogen?

Ja, de verkoper kan besluiten de vraagprijs te verhogen of te verlagen. Daarnaast kunt u als potentiéle
koper echter ook besluiten om tijdens de onderhandelingen uw bod weer te verlagen. Zodra de
verkopende partij een tegenbod doet, vervalt namelijk uw eerder gedane bod.

5. Hoe komt de koop tot stand?

Als verkoper en koper het eens zijn over de belangrijkste zaken (zoals de prijs, de opleveringsdatum en de
ontbindende voorwaarden), legt de verkopende makelaar de afspraken schriftelijk vast in een koopakte.
Ontbindende voorwaarden zijn hierin een belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet automatisch een
ontbindende voorwaarde. Wilt u bijvoorbeeld een ontbindende voorwaarde voor de financiering, dan moet
u dit melden bij het uitbrengen van uw bod. Het is dan ook belangrijk dat de partijen het eens zijn over
aanvullende afspraken en ontbindende voorwaarden voordat de koopakte wordt opgemaakt.

Zodra beide partijen de koopakte hebben ondertekend en de koper een afschrift van deze akte heeft
ontvangen, treedt voor u als particuliere koper de wettelijke bedenktijd van drie dagen in werking.
Binnen deze tijd kunt u als koper alsnog afzien van de aankoop. Doet u dit niet, zijn de financién rond en
vormen ook eventuele andere ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris.

6. Mag een makelaar van de NVM tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop wijzigen?

Ja, dat mag. Soms zijn er zo veel belangstellenden die de vraagprijs bieden of benaderen, dat het
moeilijk te bepalen is wie de beste koper is. In dat geval kan de verkopende makelaar - in overleg met de
verkoper - besluiten de lopende onderhandelingen af te breken en de biedprocedure te wijzigen om
vervolgens te kiezen voor bijvoorbeeld een inschrijvingsprocedure. Hierbij hebben alle bieders een gelijke
kans om het hoogste bod uit te brengen. Alvorens het systeem te wijzigen, dient de makelaar uiteraard
eerst de eventueel gedane toezeggingen na te komen.
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7. Mag een makelaar van de NVM een belachelijk hoge prijs vragen voor een woning?
De verkoper bepaalt in overleg met zijn NVM-makelaar waarvoor hij zijn woning verkoopt. De koper kan
onderhandelen over de prijs, maar de verkoper beslist.

8. Wat is een optie?

Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring een
koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens over de voorwaarden
van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week bedenktijd. Bij de aankoop van een
nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel gebruikelijk. Bij het aankopen van een bestaande woning niet.
Het begrip ‘optie’ wordt daarbij vaak ten onrechte gebruikt. Dan heeft het de betekenis van bepaalde
toezeggingen die een verkopende NVM-makelaar kan doen aan een belangstellende koper tijdens het
onderhandelingsproces. Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden dat een belangstellende koper een
paar dagen de tijd krijgt om na te denken over een bod. De makelaar van de NVM zal in de tussentijd
proberen niet met een andere partij in onderhandeling te gaan. De belangstellende koper kan deze tijd
gebruiken om een beter inzicht te krijgen in zijn financiering of in de gebruiksmogelijkheden van de
woning. Een optie kunt u niet eisen; de verkoper en de verkopende NVM-makelaar beslissen zelf of er in
een onderhandelingsproces bepaalde toezeggingen worden gedaan.

9. Moet een makelaar als eerste met mij in onderhandeling gaan als ik de eerste ben die belt voor een
bezichtiging of als ik als eerste een bod uitbreng?

Nee. De verkopende makelaar bepaalt samen met de verkoper de verkoopprocedure. Hij heeft wel de
plicht u daarover te informeren. Hebt u serieus belangstelling, vraag de makelaar dan wat uw positie is.
Dat kan teleurstelling voorkomen.

10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’?

Nee. Onder ‘kosten koper’ vallen de kosten die de overheid koppelt aan de overdracht van een woning.
Dat zijn de overdrachtsbelasting (10,4% Voor starters onder de 35 jaar geldt dat ze geen
overdrachtsbelasting hoeven te betalen bij aankoop van hun woning. Kopers vanaf 35 jaar die de woning
zelf gaan bewonen, blijven 2% overdrachtsbelasting betalen), de notariskosten voor het opmaken van de
leveringsakte en de kosten voor het inschrijven daarvan in de registers. Daarnaast dient de koper rekening
te houden met de (notaris)kosten voor de opmaak en inschrijving van de hypotheekakte. Heeft de
verkopende partij een makelaar ingeschakeld om de woning te verkopen, dan komen de kosten hiervan
voor zijn rekening. De verkopende makelaar is immers belangenbehartiger van de verkoper en niet van u
als koper. Om deze reden is het doorgaans ook verstandig om zelf een makelaar van de NVM in te
schakelen. De makelaarscourtage voor een aankopende makelaar komt wel voor rekening van de koper.
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7 redenen om nu een huis te kopen

Het is u natuurlijk niet ontgaan dat de huizenmarkt de afgelopen tijd wat onzeker is geworden. Ook de
NVM kan niet in de toekomst kijken en weet dus niet of de markt verder zal verslechteren of weer
verbetert.

Wat we u wel kunnen laten zien is dat een veranderde markt ook voordelen kent. Deze hebben we voor u
op een rij gezet in onze '7 redenen’. Daarnaast is uiteraard ook uw persoonlijke financiéle situatie van
belang. Laat u daarom goed adviseren door een NVM-aankoopmakelaar en hypotheekadviseur. Zo kunt u
weloverwogen een beslissing nemen.

1. De hypotheekrente is momenteel gunstig. De hypotheekrente is een belangrijke factor voor uw
maandlasten. Omdat deze rente - historisch gezien - nog steeds erg laag staat, is een nieuwe hypotheek
relatief goedkoop. Uw hypotheekadviseur kan u uitstekend adviseren of dat ook in uw situatie verstandig
is.

2. U hebt meer keus, dus meer kans op uw droomhuis. Momenteel staan er relatief veel woningen te koop
en ook gedurende een wat langere periode. Daardoor is de kans veel groter dat u een woning vindt die
precies bij uw wensen en mogelijkheden past. Uw NVM-aankoopmakelaar heeft het volledige aanbod voor
u op een rij. Bovendien helpt hij u graag om uw huidige woning te verkopen.

3. De huizenprijzen zijn realistischer geworden. De woningmarkt was jarenlang erg overspannen. Dat
betekende dat de vraagprijs van een woning in sommige gevallen meer door de emotie werd bepaald dan
door de werkelijke waarde van het huis. Gelukkig is die tijd nu voorbij en heeft u meer zekerheid dat de
prijs die u betaalt ook realistisch is.

4. U hebt nu een uitstekende onderhandelingspositie. Omdat er meer huizen te koop staan, staat u sterker
bij onderhandelingen. Uw NVM-aankoopmakelaar weet als geen ander wat een realistisch bod is maar ook
hoe u over de condities kunt onderhandelen. Zo weet u zeker dat u uw nieuwe woning koopt voor de
juiste prijs en onder de gunstigste voorwaarden.

5. Een koopwoning is op langere termijn een goede investering. Als u kijkt naar de ontwikkeling van de
huizenprijzen in de afgelopen decennia, dan ziet u dat deze nagenoeg altijd sterker zijn gestegen dan de
ontwikkeling van de koopkracht. Hoe eerder u in uw leven een huis koopt, hoe gunstiger dat dus meestal
is. Natuurlijk zijn er periodes geweest dat de huizenprijzen ook daalden en kan de NVM niet in de
toekomst kijken. Op langere termijn bleek een koopwoning echter altijd een uitstekende investering te
zijn.

6. De NVM No-Risk clausule voorkomt dat u blijft zitten met uw huidige woning. Als u de aankoop van uw
nieuwe woning door een NVM-aankoopmakelaar laat begeleiden, zal deze vaak ook een goede koper
proberen te vinden voor uw huidige woning. Mocht dit echter niet snel genoeg lukken, dan heeft u met de
NVM No-Risk clausule een optimaal vangnet om te voorkomen dat u straks met twee huizen zit. Uw NVM-
aankoopmakelaar vertelt u er graag alles over.

7. Met een NVM-aankoopmakelaar koopt u geen kat in de zak. Behalve de risico's van de markt, kan het
kopen van een huis ook andere risico's met zich mee brengen. Denkt u maar eens aan verborgen gebreken
die na levering aan het licht kunnen komen. Als u zich laat begeleiden door een NVM-aankoopmakelaar,
kan hij u tegen verborgen gebreken verzekeren. Daarnaast behartigt hij uitsluitend iw belangen. Daarmee
hebt u de zekerheid van een goede aankoop.
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DE ROOLJ

Makelaars Vastgoed

Aanvullende informatie

Wij helpen u graag bij het zoeken naar een voor u passend object. Altijd goed is een vrijblijvend
informatief gesprek met één van onze makelaars. Hierin kunnen wij u in alle rust de verschillende
mogelijkheden toelichten.

Mocht u naar aanleiding van bijvoorbeeld een bezichtiging of na het lezen van deze brochure nog vragen
hebben, aarzelt u dan niet om contact met ons op te nemen. Wij zijn bereikbaar van maandag t/m vrijdag
van 08.30 tot 17.30 op kantoor. Tevens bezichtigen wij op afspraak in de avonden en

weekenden. Opvraagbaar is altijd een digitale brochure, gedetailleerdere informatie omtrent het huis,
van eigenaren en de roerende zaken. Alle relevante stukken kunnen u vanzelfsprekend per post of digitaal
worden toegestuurd.

Daniélle de Rooij 06-10950119
Johan de Rooij 06-53452751
Lenny Scheffer 06-48135390
Jansbinnensingel 15

6811 AJ Arnhem

(026) 353 76 60
woningen@derooijmakelaars.nl
info@derooijmakelaars.nl

(Deze brochure is met zorg samengesteld. Voor eventuele onjuistheden aanvaarden wij echter geen
aansprakelijkheid. De meetinstructie is gebaseerd op de NEN2580. De meetinstructie is bedoeld om een
meer eenduidige manier van meten toe te passen voor het geven van een indicatie van de
gebruiksoppervlakte. De meetinstructie sluit verschillen in meetuitkomsten niet volledig uit, door
bijvoorbeeld interpretatieverschillen, afrondingen of beperkingen bij het uitvoeren van de meeting.
Mocht u nog op en/of aanmerkingen hebben om onze brochures te verbeteren vernemen wij dat graag van
ul)
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